NEGOCJACJE

tATWIZNA???



NEGOCJACJE

PRZEMEK OLEWNIK ->

» Ojciec 2 corek i biegacz dtugodystansowy

» Pan od Socatotsow

» A jezeli nie jestescie czescig rynku
franczyzowego lub pitkarskiego, mozecie nie
wiedzieé, ze zarzgdzam najwiekszg na sSwiecie
siecig franczyzowa Brazylijskich Szkot
Pitkarskich
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» Negocjacje miedzykulturowe robie codziennie



NEGOCJACJE

POD KONIEC TEGO SPOTKANIA DOWIECIE SIE:

» Jak efektywnie przygotowac sie do negocjac;ji
» Jak pamietac o wszystkich elementach sktadowych negocjacji

» Jak wybraé optymalng taktyke negocjacyjna



NEGOCJACJE

CZTERY NIEWYGODNE PRAWDY

» PRAWDA 1#: To nie sg metody czarodziejskiej rézdzki,
po ktérych staniecie sie hiper negocjatorami.

» PRAWDA 2#: Samo uczestnictwo w tym webinarze bez
pozniejszego doszkolenia i ciggtej praktyki nie
przyniesie rezultatow.

» PRAWDA 3#: Omowione strategie i techniki nie
sprawig, ze staniecie sie, natychmiastowymi ekspertami.

» PRAWDA 4#: Moje rezultaty nie sg typowe poniewaz
wynikaja z ponaddziesiecioletniej praktyki.



NEGOCJACJE

DLACZEGO TO JA DO WAS MOWIE?

» Miatem marzenie aby robi¢ fajny, znaczacy cos
biznes.

» Jako osoba, ktéra ufa ludziom, czesto konczytem
po gorszej stronie i biznes szedt bardzo powoli.

» Uznatem, ze musze usystematyzowac swoje
procedury i procesy, ktére pozwolg mi odfaczyc
moje osobiste cechy i doswiadczenie od decyzji
biznesowych.



NEGOCJACJE

WAZNA DECYZJA

» Podjatem decyzje o wyszkoleniu
sle z perswazji | negocjacji u mega
praktyka Jordana Belford'a i od
tamtego czasu nieustannie
pogtebiam wiedze w tej dziedzinie,
ktdra odmienita sposdb w jaki
rozwijam swoj biznes







NEGOCJACJE

DLACZEGO TO JA DO WAS MOWIE?

» zera do ponad 5000 klientéow tygodniowo
» zera do okoto 30 franczyzobiorcéw w Polsce

» od 7 do 20 krajow od Aruby po Zimbabwe



CZESC #1
JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC
SIE DO NEGOCJACJI?



NEGOCJACJE

JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

» zrozumiec roznice kulturowe



JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

CZTERY CECHY KULTUR SWIATA BIZNESU

» protransakcyjnych vs. pro partnerskich
» monochroniczny vs. polichroniczny
» ceremonialnych vs. nieceremonialnych

» powsciagliwych vs. ekspresyjnych



NEGOCJACJE

JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

» zrozumiec roznice kulturowe

» poznac jaki jest styl negocjacyjny obu stron



JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

TEST THOMASA-KILMANNA

i E D — Rywalizacja E — Wspotdziatanie

C — Kompromis

Asertywnosé

A — Unikanie B — Akomodacja

Kooperatywnosc




NEGOCJACJE

JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

» zrozumiec réznice kulturowe
» poznac jaki jest styl negocjacyjny obu stron

» miec pewnos¢ czy mowimy o interesie czy o pozycji



JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

POZYCJACLY...
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JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

...CZY INTERES

100% L ,

0% 100%



JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

- STRATEGIA

Rywalizacja Wspotdziatanie

- Kompromis

]
Unikanie Akomodacija



NEGOCJACJE

JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

» zrozumiec roznice kulturowe
» poznac jaki jest styl negocjacyjny obu stron
» miec pewnos¢ czy mowimy o interesie czy o pozycji

» zna¢ ewentualne przewagi obu stron



JAK EFEKTYWNIE PRZYGOTOWAC SIE DO NEGOCJACJI?

[RODLA PRZEWAG! (SItY) W NEGOCJACJACH

» Autorytet osobisty
» Informacja uprzywilejowana

» Bycie ekspertem

» BATNA

(the best alternative to a negotiated
agreement)



CZESC #2
JAK PAMIETAC 0 WSZYSTKICH

ELEMENTACH SKtADOWYCH
NEGOCJACJI?



NEGOCJACJE

JAK PAMIETAC 0 WSZYSTKICH ELEMENTACH SKEADOWYCH NEGOCJACJI?

» kooperatywnosé
. » styl
» asertywnosc

» taktyka

) pozycja

» strategia
» Interes



CZESC #3 ,
JAK WYBRAC OPTYMALNA
TAKTYKE NEGOCJACYJNA?




NEGOCJACJE

JAK WYBRAC OPTYMALNA TAKTYKE NEGOCJACYJNA?

» na rozpoczecie
» w trakcie
» na budowanie przewagi

» ha zakonczenie



TAKTYKI NEGOCJACYJNE




JAK WYBRAC OPTYMALNA TAKTYKE NEGOCJACYJNA?

NA ROZPOCZECIE

» taktyka wysokiego lub niskiego otwarcia
» taktyka przerzucenia pierwszej oferty na druga strone

» taktyka odrzucenia pierwszej oferty



JAK WYBRAC OPTYMALNA TAKTYKE NEGOCJACYJNA?

W TRAKCIE

» taktyka nagrody w przysztosci
» taktyka ,Na plasterki”

» taktyka , Optyk z Brooklynu”



JAK WYBRAC OPTYMALNA TAKTYKE NEGOCJACYJNA?

NA BUDOWANIE PRZEWAG

» pojawienie sie eksperta
» ...a konkurencja ma lepszy

» spoteczny dowdd stusznosci



JAK WYBRAC OPTYMALNA TAKTYKE NEGOCJACYJNA?

NA ZAKONCZENIE

» taktyka ostatniego zyczenia
» taktyka ograniczonego petnomocnictwa

» taktyka ,Skubania”



NEGOCJACJE

TERAZ POWINNISCIE JUZ WIEDZIEC

» Jak efektywnie przygotowac sie do negocjac;ji
» Jak pamietac o wszystkich elementach sktadowych negocjacji

» Jak wybraé optymalng taktyke negocjacyjna






NEGOCJACJE

PODOBALO SIE 722 ROBIMY COS DALEJ 772

» franczyza
» budowanie modelu biznesowego
» negocjacje

» sprzedaz

Przemek Olewnik

£ i




